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Достижения МКБ в 2022 году

🔝 11 место по объему 
выдач ипотеки в РФ

🔝Премия Frank RG за 
самые эффективные 
продажи ипотеки
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Взаимодействие Банк – Застройщик сегодня
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✔ СБР

✔ Аккредитивы
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✔ Совместные программы 

снижения ставки за счет 
субсидии застройщика;

✔ Индивидуальные условия 
кредитования;

✔ Индивидуальные опции и схемы 
оплаты (trade – in, level up);

✔ Маркетинговые активности и 
совместные рекламные проекты;

✔ Генерация обратного потока 
клиентов Банк –застройщик.

✔ Целевые беззалоговые кредиты 

Результаты МКБ 2022
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CRM Кампании клиентам Банка

Mailing и push для агентов

Реклама в ДБО Банка

Placement на портале сотрудников

Regular mailing для 
зарплатных клиентов

Размещение рекламы в 
Элекснет и банкоматах МКБ

Источники клиентского потока Банк - Застройщик
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Примеры совместных рекламных кампаний



1. CRM Кампании ( рассылки и пуш-уведомления клиентам давшим согласия на 
маркетинговые коммуникации) по выборке от 55 000 до 1,5 млн адресов.

2. CRM рассылки по электронным адресам и пуш-уведомления Партнерам Банка 
давшим согласия на маркетинговые коммуникации, по выборке от 3 тыс. до 8,5 тыс. 
адресов.

3. Размещение в ДБО Банка (Мобильное приложение) рекламные банеры на главной 
странице, рекламный блок в разделе «Специальное предложение», размещение в 
разделе «Недвижимость» Охват более 75 000 активных пользователей. 

4. Размещение на портале для сотрудников «ТОП 10 предложений месяца от 
Застройщиков для сотрудников МКБ».

5. Ежемесячные рассылки ТОП 10 предложений Застройщиков для зарплатных 
клиентов Банка по электронным адресам клиентов.

Источники клиентского потока Банк - Застройщик

7


